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Относительно небольшое снижение

потребления по программе управления

спросом может привести к существенному

снижению цены на электроэнергию ОРЭМ, а

соответственно, и у конечного потребителя.

Цена услуги в текущем квартале составляет 

400-500 тыс.руб. ежемесячно за 1 МВт 

снижения. 

Управление спросом на электроэнергию - это возможность для

потребителя заработать, снижая электропотребление от 1 до 5 раз в

месяц на 2 или 4 часа (т.е. не более 20 часов в месяц) в промежуток

времени с 7 ч. до 21 ч.

Управление спросом на электроэнергию - эффективный

инструмент снижения цен на рынке электроэнергии в пиковые часы,

когда для покрытия спроса на электроэнергию привлекаются менее

эффективные генерирующие объекты.



ЧЕМ РЕГУЛИРУЕТСЯ
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o Первый и единственный доходный механизм на рынке электроэнергии;

o Механизм управления спросом на электроэнергию регламентируется Постановлениями Правительства РФ № 287 от 20.03.2019 г., №132 от

08.02.2021 г., № 2492 от 27.12.2021 г.

o Задача механизма - обеспечение сглаживания пиковой нагрузки в энергосистеме в часы Системного оператора и снижение цен на РСВ.

o Выгода от реализации механизма для потребителя:

✓ потребитель получает финансовую компенсацию за регулирование нагрузки в энергосистеме;

✓ потребитель получает возможность коммерциализировать технологические простои оборудования и плановые ремонты;

✓ потребитель способствует снижению выбросов СО2 за счет уменьшения доли выработки электроэнергии на самых неэкологичных

объектах генерации.

Разгрузка Разгрузка

Оплата Оплата

Модель взаимодействия участников рынка управления спросом 

Тариф

Предприятие
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Объём средств, выделенный на развитие рынка управления спросом в 2022 г. составил 2,2 млрд. руб.
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ДОХОД ОТ УЧАСТИЯ

Реальные примеры получения дохода предприятиями при цене услуги 400 тыс. рублей за снижение на 1 МВт на 4 часа:

o Цементный завод, останавливая цементную мельницу и снижая потребление на 5 МВт на 4 часа три раза месяц без ущерба для технологического процесса (исполняя 3 из 5 команд),

получает доход 1,2 млн. руб. в месяц.

o Завод ЖБИ, останавливая часть агрегатов и снижая потребление на 3 МВт на 2 часа два раза месяц без ущерба для технологического процесса (исполняя 2 из 5 команд), получает доход

0,24 млн. руб. в месяц.

o Тепличное хозяйство, смещая досветку растений и снижая потребление на 5 МВт на 2 часа пять раз в месяц без ущерба для технологического процесса (исполняя 5 из 5 команд),

получает доход 1 млн. руб. в месяц.

Объем снижения (МВт)

Возможный экономический эффект в месяц  в зависимости от количества выполненных  разгрузок в месяц  (от 1 до 5) в зависимости от длительности 

разгрузки (2 или 4 часа подряд) при стоимости за 1 МВт = 400 000 рублей

1 разгрузка из 5 2 разгрузки из 5 3 разгрузки из 5 4 разгрузки из 5 5 разгрузок из 5

на 2 часа на 4 часа на 2 часа на 4 часа на 2 часа на 4 часа на 2 часа на 4 часа на 2 часа на 4 часа

1,00

0,00 0,00 64 000,00 128 000,00 96 000,00 192 000,00 128 000,00 256 000,00 160 000,00 320 000,00

2,00

0,00 0,00 128 000,00 256 000,00 192 000,00 384 000,00 256 000,00 512 000,00 320 000,00 640 000,00
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o Выплата денег предприятиям за кратковременные снижения потребления;.

УПРАВЛЕНИЕ СПРОСОМ С ЭНЕРГОСБЫТХОЛДИНГ
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ЧТО МЫ ПРЕДЛАГАЕМ?

КАК ЭТО РАБОТАЕТ?

o Потребитель сам определяет, на какую величину он может снизить своё потребление;

o Потребитель сам определяет на 2 или на 4 часа подряд он может снизить свое потребление;

o Максимальное количество снижений - 5 раз в месяц ;

o Если потребитель снижает потребление, он получает деньги;

ОСНОВНЫЕ УСЛОВИЯ

ЭТАП 2 ЭТАП 4

o По итогам месяца мы 

выплачиваем на счёт 

предприятия денежные 

средства за снижение 

потребления.

o Наши технические эксперты 

совместно со 

специалистами предприятия 

определяют потенциал 

снижения потребления;

o По результатам мы 

разрабатываем 

оптимальную стратегию 

участия в программе.

АНАЛИЗ

ЭТАП 1

o Предприятие подписывает 

договор с нами;

o Мы настраиваем 

информационный обмен с 

приборов учёта 

электроэнергии предприятия;

o Мы налаживаем 

организационное 

взаимодействие.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ ДОГОВОРА

o Мы информируем 

предприятие за сутки о 

необходимости снижения 

потребления;

o Мы фиксируем факт 

снижения по данным с 

приборов учета предприятия;

o Мы осуществляем 

взаимодействия с 

государственным заказчиком.

СНИЖЕНИЕ ПОТРЕБЛЕНИЯ ОПЛАТА

ЭТАП 5ЭТАП 3

o Мы обеспечиваем отбор 

предприятия на 

ежеквартальных 

государственных конкурсах.

КОНКУРС

o Потребителям нет необходимости проводить закупочные процедуры – договор доходный;

o Цена за снижение определяется ежеквартально на конкурсе, проводимом Системным оператором;

o Диапазон цен – 400 000 – 600 000 рублей за 1 МВт снижения на 4 часа.
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ТЕХНОЛОГИЧЕСКИЕ ВАРИАНТЫ

Потребители обладают широким инструменталом участия в Программе:

• Снижение нагрузки за счет отключения оборудования;

• Смещение графиков производства;

• Включение резервной генерации, в том числе плановые регламентные пуски;

• Использование технологических остановов (ремонты) и прочее.

Почти на каждом объекте можно найти мероприятия, которые позволят получить дополнительный доход без ущерба для деятельности. В

частности для многоквартирных домов, офисных помещений, торговых и логистических центров может быть актуальным

управление режимами:

1) Освещения (пример - частичное выключение освещения общих зон);

2) Отопления (выключение электрокотлов и тёплых полов на 2 часа без падения температуры в помещениях, отключение теплозавес);

3) Запуска резервного дизель генератора (ежемесячный плановый пуск можно совмещать с сингалом на разгрузку).

В каждом конкретном случае может быть найдено несколько вариантов. Из практики работы управление нагрузкой

даже 100-200 кВт может принести до 1 млн. руб. в год дополнительного дохода.

Статус документа: Конфиденциально 



О НАС - ЭНЕРГОСБЫТХОЛДИНГ

ООО «ЭНЕРГОСБЫТХОЛДИНГ» является крупнейшим участником рынка

управления спросом, агрегируя более 43% всех объёмов нагрузки.

Мы сохраняем долю рынка в условиях растущих объёмов, которые уже

составляют порядка 1 ГВт и продолжают расти.

Наша ценовая стратегия позволяет наилучшим образом представлять

интересы наших партнёров, обеспечивая наивысший среди конкурентов

показатель прохождения конкурсных отборов.
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Распределение объёма рынка услуг по управлению спросом 
МВт, 2022 год



ПАРТНЕРЫ ГРУППЫ
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119048, г. Москва, 

Комсомольский пр-т, д.42, стр.3

+7 (495) 252-17-00

www.enholding.ru

Максим Покалюк
Заместитель генерального директора

+7 (903) 128 45 48

pmm@enholding.ru

http://www.enholding.ru/
mailto:pmm@enholding.ru

